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Sie betreuen Lebensmitte
nationalen Markt.

Eine globale und wachsende Produktions- und
Vertriebsgesellschaft fiir Konsumgiiter bietet lhnen umfassende
Maglichkeiten, Thre theoretischen Kenntnisse in der Praxis zu C
entwickeln sowie lhre praktische Erfahrung auszubauen. Sie y \?('; ?ﬂ:::tsa_;lgf:p:g: '
werden zentraler Ansprechpartner fiir Kunden im  Verantwortungsbereich.
deutschsprachigen Raum. Es erwartet Sie ein aufgeschlossenes .
und wertschitzendes Umfeld sowie eine willkommene
Atmosphire.

e Sije entwickeln kundensp
sind verantwortlich fir de

Sie Uberwachen und an
Absatzentwicklungen sc

/ VIELFALTIG UND SICHER -

IHR ANGEBOT

¢ Sie erwartet ein Unternehmen mit vielféltigen |/ AG"- UND HANDE’-ND B

Entwicklungsmdglichkeiten auf nationaler und IHRE Q UAL| Fl KAT| O N E N
internationaler Ebene.
Sie haben eine kaufmannische Ausbildung oder ein

¢ Sie werden Teil eines modernen, dynamischen Team Studium abgeschlossen.
auf hohem fachlichen Niveau.

e Sie verfiigen Uber Erfahrung in den Segmenten

® Sie arbeiten in einem inhabergefiihrten Konsumgiiter/FMCG oder (Lebensmittel-)
Unternehmen mit hoher Innovationskraft und Einzelhandel oder Drogeriemarkt.
Investitionsstarke. )
e Sie brennen fiir den Vertrieb, haben eine hohe Ziel-
® Sie erhalten neben 14 Gehaltern und 30 Tagen und Ergebnisorientierung und besitzen
Urlaub Umsatztantiemen, einen Firmenwagen sowie Verhandlungsstarke.

eine mobile Biroausstattung.
e Sie kommunizieren flieRend in Deutsch und

Englisch.

e |hre Reisebereitschaft liegt bei 1-2 Tien‘o Woche.

/ RAUF, SIE KENNENZULERNEN!
Vielen Dank fiir die Zusena
Corinna Horeis: info@hore
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